Ponuka agentiry

whitepress®

[] Zzadefinujte si svoje miesto medzi konkurenciou a prezrite si ponuky inych
agentur v podobnom stadiu vyvoja.

[[] Zadefinujte svoje Fudské zdroje a moznosti — ponuka by mala byt takd
rozsiahla, ako dovolujd mozZnosti vasej agentury.

[[] Uvedte zoznam vsSetkych sluzieb, ktoré moZete klientovi ponUknut
a rozdelte ich do kategérii — pomdze vadm to urCit Struktdru ponuky
(priklad &.1 pod checklistom).

[] Identifikujte sluzby, ktoré vasi klienti vyuzZivaja najéastejSie. Na zdklade
toho mézete vase sluzby zhrnUt do niekolkych balikov: od najzdkladnejsej
sluzby az po komplexny balik sluzieb (priklad ¢. 2 pod checklistom).

[[] Pripravte ponuku predplatného pre tych klientov, ktorych zaujem presahuje
rédmec realizdcie jednotlivych kampani. Vypocitajte si, kolko €asu, prostried-
kov a prdce je priemerne potrebné na cyklické vykonavanie jednotlivych ¢€in-
nosti, na zéklade toho stanovte minimdlny mesacny rozpocet vratane roz-
poctu agentdry.

[] Dajte klientovi viacero moznosti na vyber. Rovnako, ako v pripade balikov
sluzieb, by mal mat prijemca k dispozicii rézne moznosti predplatného.

[] Posidte ziskovost konkrétnych sluzieb a uprednostnite tie, ktoré vam
prindsaja najvacsie vyhody. Na tuto klasifikdciu mbzete pouzit maticu BCG
(napr. hviezdy, dojné kravy, otdzniky, psy).

—_— . HTIP
5 Pripravte si len balicky, ktoré obsahujd predplatné
7 sluzieb. Nomenklatdra sa lisi, dolezité je vSak jasne
vysvetlit druh a frekvenciu baliCkov sluzieb, ktoré

klientovi ponukate.

[ ] Berte do Gvahy rézne fazy projektu, napr. vyvoja webovej stranky klienta.
Vytvorenie imidzu znac¢ky na webe od zaciatku si vyzaduje ovela viac prdce,
nez pokracovanie prebiehajacej komunikdcie. Ponuku teda mézete rozdelit
aj v zavislosti od §tadia vyvoja firmy [/ produktu klienta.



Popis sluzieb. Je vhodné, aby ponuka sluzieb prezentovand na webovej
strdnke agentury obsahovala kratky popis alebo odkazy na popisy jednotli-
vych sluzieb. Naopak, ponuka zasland priamo klientovi v PDF subore by mala
byt podrobnejSia a mala by obsahovat iba potrebné informdacie podané
zrozumitelnym spésobom.

HTIP —_—

~

Mate zdujem skdsit mozno interaktivnejSiu formu ~
ponuky? PouZivatela mbzete previest jednoduchym
formuldrom a v tejto fdze automaticky upravit urcité

prvky ponuky (priklad &. 3 pod checklistom).
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Zdéraznite svoju déveryhodnost — vasa ponuka by mala obsahovat nielen
typy sluZieb a balikov, ale mala by obsahovat aj dosiahnuté vysledky, napr.
vo forme pripadovych stadii (priklad ¢. 4 pod checklistom).

Ak poZzadujete minimalny rozpocet, informujte o tom klienta na zaciatku, v
prvej fdze ponuky.

Nezabudnite do svojej ponuky pridat aj niektoré personalizované sluzby,
ktoré poskytujete alebo médzete poskytnut, napriklad: konzultécie, prieskum
trhu / konkurencie, porovnavacia analyza webovych stranok a iné.

Ak prevadzkujete Sirokd $kdlu aktivit na socidlnych sietach, mézete ponakat
samostatné balicky pre jednotlivé socidlne siete a platformy.

Vasa ponuka by mala obsahovat spésob platby, frekvenciu a typ zmluvy.

Ponuka by mala byt zrozumitelnd. Zvdzte prezentdciu jej prvkov vo forme
tabuliek, diagramov a infografik.

Schéma spoluprdce - oplati sa ju prezentovat spolu s ponukou. Ja-
sné pravidld spoluprce vzbudzuja dbéveru potencidlnych klientov
(priklad €. 5 pod checklistom).

Na strdnku ponuky mézete pridat kratku sekciu Otdzky a odpovede, ktoré sa
tykajd spoluprdce.

Uistite sa, Ze vasa ponuka obsahuje CTA (vyzvu na akciu) na kontaktova-
nie | objednanie. CTA by mali byt umiestnené na kazdej podstranke ponuky
a 2-3 krat sa zopakovat na stranke v pripade, ak je rozsiahla.



InSpirujte sa!
Priklad €. 1. Sluzby rozdelené do kategorit:

V tomto sme dobri

A @

Content Marketing E-commerce Marketing Social Media Marketing
Obsahovy marketing zaujme a zabavi vasich Podnikate online? Radi vam pomdzeme s Podporte imidZ vase] znacky, budujte vztah si so
navstevnikov. efektivnym marketingom internetového obchedu. zakaznikmi a ziskavajte cenné impresie, ktoré vam

prinest predaj.

= 2 =

Marketing pre vyhladavace Marketingové stratégia E-mail Marketing
Ziskajte vy55iu navstevnost z vysledkov vyhladavania Dobra marketingova stratégia zvysuje predaj a Zostarite v kontakte so svojimi zakaznikmi a zvyste
a budte vzdy krok pred konkurenciou. zabezpecuje rast vasho biznisu. Nase stratégie maju predaje spravnou mailingovou stratégiou

potencidl vyrazne zvysit ndvratnost vasich investicii.

Zdroj: agentdra Madviso

Identita Sprava socidlnych sieti Web

Logo je tvar va3ej spoloénosti. Reprezentuje Profily na socialnych sietach ukazuju ludsko Webstrénka je virtuélna vizitka va3e]

vase produkty, sluzby, ale aj hodnoty i tvar vasho podnikania. Okrem neustalej spolognosti, vdaka Ktorej neustale

poslanie, ktoré chcete komunikovat komunikécie so zékaznikmi a budovania komunikujete so svojimi zakaznikmi a

zakaznikom vade tam, kde ho uvidia. brandu vadej spoloénosti nimi zvysite aj budujete svoje postavenie na trhu.
vase predaje.

Zdroj: agentdra Imagons


https://madviso.sk/online-marketing/
https://imagons.com/sk/sluzby

Priklad €. 2. Baliky sluzieb:

ZAKAZNIK NA KLIK

Chceli by ste ziskat viac zakaznikov a zviditelnit
vasu firmu?

Idedlnym nastrojom, ktory vyhovuje prakticky kazdej
firme s funkénym webom je online reklamna
kampaii (Google, Facebook, Instagram, YouTube,
LinkedIN)

od 399€ mesacne

Zdroj. agentura Onlinebird

Priklad €. 3. Alternativha forma predloZenia ponuky, vyplnenim jednoduchého

formulara:

Social media robime podla najnovsich trendov

Z NULY NA STO

Balik pre tych, ¢o to s marketingom myslia vazne

1. Audit a nastavenie stratégie/cielov

2. Socialne siete 10x prispevok

wll
Q:Co 3. Reklarna Google PPC/Facebook 3x kampar
ﬁ 4. E-mail marketing

5. Reporting a optimalizacia cielov tyzdenne

len 799€ mesacne

Influenceri, vertikadlne videa, AR filtre v Stories... ak chcete trendy obsah na Sociadlnych siefach, ozvite sa nam

Méam zdujem

Sihlasim so spracovanim osobnych Gdajov

Zdroj: agentura Hype



http://www.birdline.sk/wp-content/cache/all/cennik/index.html
https://hype.sk/sluzby/social-media-marketing/?gclid=CjwKCAjwopWSBhB6EiwAjxmqDZoGHWH5ScU5o7pimBg7-tt2tvsZ9d9dSuafVCaaAnGjvKDqMh32sRoCkfAQAvD_BwE

Priklad &. 4. Vysledky agentary sG na webovej stranke prezentované v &islach /
ndjdete tam ukdazky case studies:

Projekt v Gislach i +27 % :i: 12 trhov
Vys Ied ky Ndrast obratu Na ktorych pdsobi klient

Vdaka efektivnamu nastaveniu celkovy obrat Ceska republika je len jednym z dvanastich trhov,
na ktorych posobi klient. Vyhody expanzie do
zahranicia si plne uvedomuje. Prave preto nas
potiadal, aby sme mu pomohili zefektivnit
predaje prave v Cesku.

eyerimu na éeskom trhu vzrastol o 27 % medzi
rokmi 2018 a 2018.

i 6 Specialistov

Vide transakeii Optimalizacia performance kanalov 93%

MNa projekte pracovali nasi $pecialisti na SEO a PPC.
vdaoka diheroénym skdsenostiam sa im podarilo
naplnit vietky stanovené ciele.

Zdroj. Dexfinity

Priklad €. 5. Na stranke ndjdete schému spolupréce medzi agentdrou a klientom:

Zdroj: agentura daren & curtis

Ako prebieha
spolupraca
s nami?

[1]

a

Kontaktujte nas a povedzte nam o vasich
cieloch

02 Po analyze vasho zadania navrhneme
akény plan a cenovi ponuku

03 Vypracujeme hibkovi vstupni analyzu
a navrhneme konkrétne KI'DKy

04 Zabezpedime realizaciu navrhovanych
aktivit

05 Optimalizujeme a reportujeme

Kontaktujte nas >

Zdroj. agentura Glidy



https://www.dexfinity.com/project/eyerim/
https://darencurtis.sk/sluzby/sprava-socialnych-sieti/
https://glidy.sk/



